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Lo que hace unico
¢De qué trata el Boot Camp? este programa

Boot Camp intensivo de 1 mes para Importaciones Reales

dominar importaciones, comercio
exterior y emprender tu consultora casos reales y simulaciones
con clases en vivo, casos reales y desde el primer modulo.
herramientas digitales. Mentalidad de Consultor

Aprende el paso a paso con

Desarrolla habilidades para
negociar, emprender y destacar
en comercio exterior.

@ www.comexiaconsulting.com

+51 912 235 437

PG Herramientas Digitales
:::
BN comercial@comexiaconsulting.com

CreativeDomina las plataformas
esenciales para operar en el
mundo globalizado actual.



CONSULTING

COMERCIO EXTERIOR
& DIGITALIZACION

Conviértete en un perfil competitivo en
el mercado global o inicia tu propia
consultora desde cero.

¢A quién va dirigido?

Estudiantes de los ultimos ciclos de
Administraciéon de Negocios
Internacionales con conocimientos
basicos de comercio exterior que
buscan dominar la importacion,
conocer su campo laboral real y
emprender.

¢ Qué obtendras?

Fundamentos técnicos aplicables
desde el dia uno

@ Casos reales para practicar

(V) Herramientas digitales y asesoria
personalizada

Un camino claro para emprender
en consultoria

Duracion: 1 mes
intensivo

=1 Modalidad 100%
Online

Clases en vivo +
recursos descargables

Certificado digital
al finalizar

32 Horas académicas
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CONSULTING

ESTRUCTURA DEL PROGRAMA

Dividido en 4 médulos intensivos. Cada uno
combina técnica, estrategia y practica aplicada.

ey MODULO1: _ ,

wrd  Fundamentos Técnicos del Comercio Exterior

Introduccién al comercio exterior y actores clave.

Clasificacién arancelaria: cdmo usar el arancel integrado.

Incoterms 2020: interpretacién y aplicacion practica.

Documentos esenciales: factura comercial, packing list, BL, certificados.
Proceso aduanero y entidades involucradas.

Tipos de transporte internacional y seleccién estratégica.

Calculo del costo total de una importacién (FOB, CIF, DDP).

Errores comunes en importaciéon y cémo evitarlos.

**Actividad practica:
Simulacion guiada: disefia y ejecuta tu primera operacién de importacién desde Asia a Peru.

T MODULO 2:

/" Habilidades Clave para Negociar y Emprender en Comercio Exterior
Comunicacién efectiva con proveedores internacionales.

Técnicas de negociacién: preparacién, objeciones y cierres.

Resolucién de conflictos en operaciones reales.

Toma de decisiones bajo presién o escenarios inciertos.

Marca personal y presencia profesional como consultor/a.

e FEtica profesional y relaciones sostenibles a largo plazo.

**Actividad practica:
Negociacién simulada con proveedor extranjero. jDemuestra tus habilidades frente al grupo!

N MODULO 3:

Casos Reales de Importacion

e Seleccion de proveedor internacional (Alibaba, Made-in-China, etc.).
Analisis y comparacion de cotizaciones reales.

Planificacion logistica y gestion documental completa.

Seguimiento y trazabilidad del embarque.

Control de costos y resolucién de imprevistos.

Checklist final de operacidn exitosa.

{3

**Actividad practica:
Cada participante desarrollara y expondra su caso real de importacién con retroalimentacion
personalizada.
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CONSULTING

ESTRUCTURA DEL PROGRAMA

Dividido en 4 médulos intensivos. Cada uno
combina técnica, estrategia y practica aplicada.

MODULO 4: . : :
Digitalizacion Aplicada al Comercio Exterior

e Plataformas de busqueda de proveedores globales.

¢ Introduccién a herramientas de analisis de mercados internacionales ( Trademap,
etc.).

¢ Digitalizacién de la cadena logistica: trackings, portales aduaneros, etc

e Uso de |IAy asistentes digitales para tareas rutinarias.

e Ciberseguridad y verificacién de proveedores online.

e Herramientas para crear presencia profesional online (LinkedIn, Canva, portafolio
digital).

**Actividad practica:

Crea tu propio flujo de trabajo digital

DISTRIBUCION SUGERIDA DEL TIEMPO POR MODULO

(Basado en 8 horas semanales / 32 horas en total)

MODULO % TIEMPO el JUSTIFICACION

SUGERIDAS

Es el pilar técnico del

FUNI?AMENTOS Base del programa. Los estudiantes
TECNICOS 35% 11 horas necesitan comprender bien los

conocimiento conceptos y procesos basicos
antes de avanzar.

Aungue no es técnico, es clave
para el desempefio

Hﬁ:‘LD:ADsEs Comp'eme”.tal”o' 20% 6.5 horas profesional. Se puede
pero esencia combinar teoria con dinamicas
cortas.
Aqui consolidan lo aprendido
CASOS REALES DE L Lo con casos reales. Necesitan
0 .
IMPORTACION Aplicacion practica 30% 9.5 horas tiempo para analisis, ejecucion

y retroalimentacion.

Importante, pero
Introduccién a introductorio. Es ideal para

DIGITALIZACION h . 15% 5 horas mostrar herramientas clave y
erramientas abrir el camino a la

autogestion digital.
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OBJETIVO DE CADA MODULO

Dividido en 4 médulos intensivos. Cada uno combina técnica, estrategia
y practica aplicada.

Fundamentos Técnicos
del Comercio Exterior

Brindar una base sélida para
comprender a profundidad los
procesos, normasy actores del

comercio internacional, con

enfoque en importaciones.

Duracion sugerida: 11 horas

Casos Reales de
Importacion

Aplicar los conocimientos
adquiridos a casos reales de
importacion desde el
diagnostico hasta el cierre
logistico y documental.

Duracion sugerida: 9.5 horas

Habilidades Clave para
Negociar y Emprender
en Comercio Exterior

Fortalecer las habilidades personales
y estratégicas necesarias para
negociar, resolver conflictos y liderar
tu carrera o consultora en comercio
exterior.

Duracion sugerida: 6.5 horas

Digitalizacion Aplicada
al Comercio Exterior

Introducir herramientas
digitales clave para buscar
proveedores, automatizar

procesos y potenciar tu gestiéon
como profesional o consultor.

Duracion sugerida: 5 horas
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CONSULTING g

.QUE OBTENDRAS AL

FINALIZAR?

Al concluir este Boot Camp, contaras con un conocimiento técnico solido en
comercio exterior, habilidades practicas para importar de forma profesional,
herramientas para negociar y liderar con seguridad, experiencia aplicada a través
de casos reales, y una vision estratégica para iniciar tu camino como consultor/a
independiente en el mundo global.

INVERSION

Dividido en 4 mddulos intensivos. Cada uno

combina técnica, estrategia ractica z
glayp INSCRIPCION

aplicada.

S+456:66- SIN MATRICULA

**Si ya lleno la ficha, sirvase a cancelar de
manera directa

PRECIO REGULAR: S/.399.00

LANZAMIENTO: S/. 279.00

(-) El pago por el curso no sera
reembolsable en caso se pida devolucién
**Los 10 primeros inscritos tendrédn un 10% de dscto. aplicado al
precio Lanzamiento

INICIO: 17 DEJUNIO

HORARIO: 12 CUPOS POR GRUPO

Martes y Jueves 7:30 pm a 09:30 pm
Sabado 9:30 pm a 01:30 pm
Miércoles y Viernes 7:30 pm a 09:30 pm

Domingo 9:30 pm a 01:30 pm



